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Startups y empresas en crecimiento / Caso ilustrativo

Una empresa en crecimiento establece
su base operativa
Escenario ilustrativo. No se identifica ni se implica a ningún cliente real. Los resultados son hipótesis por validar, no
resultados de clientes verificados.

El problema operativo
Una empresa joven anónima contrata, incorpora proveedores y emite más facturas. Las
aprobaciones informales y hojas del fundador ya no permiten una rutina fiable.

El proceso conectado
01 Establece cuentas, clientes, proveedores, responsables de aprobación y saldos iniciales.

02 Demuestra facturación, cobros, obligaciones recurrentes y nómina necesarios hoy.

03 Crea un informe de gestión y acuerda cuándo añadir procesos conforme crezca el negocio.
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El papel del equipo KIVU
El equipo puede mapear el proceso, preparar los datos acordados, configurar flujos, formar usuarios
y crear informes. Migración, limpieza, integraciones y responsabilidades se definen antes de
empezar.

Qué validar en un piloto
Mide vencimientos, aprobaciones faltantes y tiempo de preparación financiera. Evalúa usuarios,
entidades, volúmenes y requisitos locales, no solo ingresos.

Establece primero una referencia. Compara tiempo, excepciones pendientes y diferencias de
conciliación con la misma muestra. Valida resultados antes de afirmar un ahorro.

Requisitos por confirmar
Confirma permisos, correspondencias contables, volúmenes, entidades, requisitos locales y
sistemas especializados en una demostración representativa. KIVU no sustituye todos los servicios
externos ni todas las funciones sectoriales.

Examina este proceso en KIVU.
Trae una transacción representativa y un informe que utilices hoy. Evalúa cómo se conectan
trabajo, controles e información financiera.

Reservar una demo

https://calendly.com/kivu-expense/kivu-expense-demo

